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بارديگر، 7الی 10 خردادماه سال جاری، شاهدبرگزاری 
يک��ی ازپرقدم��ت تري��ن رويدادهای نس��اجی ترکيه 
درشهراس��تانبول بوديم. هرچندنارضايتی ها از س��وی 
به ويژه بازديد کنندگان قابل کتمان نيس��ت ليکن بی 
انصافی به نظرمی رس��د اگرنقاط ق��وت اين رويداد که 
حاکی از تلاش يکس��اله و ثبات ق��دم برگزارکنندگان 
ودرن��گاه کلان سياس��تگذاری درحمايت از نس��اجی 

کشورست را ناديده بگيريم. 
ش��رکت  يعن��ی  برگزارکنن��ده  گ��روه  اظه��ار  ب��ه 

نمايش��گاهی TUYAP ب��ه اتف��اق انجم��ن ماش��ين 
س��ازان ترکي��ه1؛ انتظارمی رود تا نمايش��گاه های توام                                      
TEXPO EURASIA &YARNيک��ی از بزرگتري��ن 
رويدادها درراستای ترويج تکنولوژی های برتر درنساجی 
باشند. دربرنامه ريزی ها، جلب  24 ميليارد دلارارزش 
صادرات در س��ال 2011 ازطريق بيس��ت وهش��تمين 
نمايشگاه TEXPO EURASIA و هشتمين نمايشگاه 
YARN، جهت ارتقای سرمايه گذاری برماشين آلات، 

نخ و مواداوليه، تعريف شده است.

اي��ن  ی  دوره  هش��تمين  و  بيس��ت  در  نس��اجان 
رويدادبافندگی، ريسندگی، تکميل، کشبافی، گلدوزی، 
جوراب بافی، صنايع جانبی و موادشيميايی وهمچنين 
هشتمين نمايشگاه نخ به منظور برآوردن نيازها از نظر 
تکنول��وژی های روبه توس��عه ی توليد و م��واد اوليه و 
پيگيری  توليدات وتکنولوژی های نوين گردهم آمدند.

به اي��ن ترتي��ب، دورويدادهمزمان، به عن��وان يکی از 
جامع ترين برنامه ه��ا درعرصه ی صنعت ترکيه تلقی 
می گردند، که به س��مت برآوردن اقتضائات س��رمايه 

گــزارش نمــایشگاه نــخ اســتانبول
تهيه و تنظيم: تهمينه مولانا

اشاره
در مقطع تاریخی پس از بحران سراس�ری اقتصاد، چه بس�ا همين که خبرازیک نمایش�گاه یا رویداد متناوب داده ش�ود بلافاصله بحث 
مقایسه ی آن با دوره های قبلی و نمایشگاه های مشابه هم ازجنبه ی کميت وهم ازلحاظ محتوا مطرح گردد. اینجا نيزچناچه قصد نگاه 
به  نمایشگاه اخير نخ درشهراستانبول داشته باشيم، ناگزیر به رسم این روزها به جزئيات مشابهی اشاره می کنيم که بعضآً ازحوصله ی 

خوانندگان فراتراست.

گزارش



تيـر   1390       25

گ��ذاری چه در داخل و چه خارج هدفگيری ش��ده اند 
و البته اهميت بالابردن ظرفيت توليد به منظور حصول 
ب��ه بازارهای جديد ب��رای اهالی صنعت ترکيه از جمله 
ضرورت هايی به شمار می رود که توجه براين نمايشگاه 
را صدچندان می نمايد. ازطريق اين نمايشگاه نساجی، 
دومين مش��ارکت عمده دراقتصاد ترکيه پس ازصنعت 
خودروس��ازی ش��کل می گيرد در حالی ک��ه افزون بر 

25هزارمتخصص از آن بازديد به عمل آورده اند. 
در اين برنامه 445 ش��رکت بزرگ و کوچک به ارائه ی 
ماشين آلات، فرآورده های نخ ودست آوردهای گوناگون 
خود دراين شاخه از نساجی پرداختند. حضورنمايندگانی 
از 32 کش��ورو کميته های خريداز آذربايجان، بلاروس، 
بوسنی وهرزگوين، بلغارستان، موروکو، کرواسی، ايران، 
کوزوو، ماسدونيا، مصر، روسيه، صربستان و يونان به آن 

رونق بخشيده بود.
س��الن های 2 و 3 به نمايشگاه TEXPO  وسالن های 
4 و5 به نمايشگاهYARN  تخصيص يافته بودند. جالب 
اينکه سالن 5 عملاً به شرکت های چينی واگذارشده بود 
و چينی های س��اعی دراين جا نيز با همه ی جدوجهد 
به عرضه ی فرآورده های نخ خويش پرداختند. اينطوربه 
نظرمی رسدکه چينی ها ديدگان رابرتمامی بی توجهی ها 

بسته وصرفاً برکارخود متمرکز هستند!
طبعاً با توجه برشمارچش��مگيربازديدکنندگان ايرانی، 
دي��دگاه های اين گروه بس��يارمعنادار و قابل تامل بود. 
اکثريت بازديدکنندگان رضايت چندانی ازمحصولات به 
نمايش گذارده شده نداشته که حاکی از عدم جامعيت 
نمايشگاه به نظر می رسيد و به وضوح از خلال نظراتشان 
به نتايج مشترکی رسيديم ؛ اولاً بسياری از غرفه گذاران 
از بي��م چينی ها ازنمايش نوآوری هايش��ان حذردارند، 
 ITMA دوماً بسياری از شرکت های بزرگ چشم به راه
بارس��لونا بوده و آن را صحن��ه ی مطمئن تری جهت 

معرفی نوآوری هايشان محسوب می کنند.
تنوع محصول نخ بازديدکنندگان را تاحدودزيادی قانع 
س��اخت، هرچندنخ های مخصوص فرش در طيف ارائه 
ش��ده به چش��م نمی خورد. برخی شرکت های چينی 
ب��ا برخورداری از امکانات توليد انواع نخ س��بب حيرت 
برخی از بازديدکنندگان را شده بودند. از لحاظ ماشين 
آلات، تن��وع و تعداد دس��تگاه ها کم ب��ود. غرفه داران 
اظهارنظرشفافی درخصوص ميزان رضايتمندی ازشرکت 

خوددراين نمايشگاه دراختيارماقرار ندادند.
به منظور تحقق پتانسيل های نمايشگاه های ريسندگی و 
نخ ، دست اندرکاران اين دورويداد در کوششی پيگيرانه، 
برنامه ی ت��ازه ای برای دوره ی آتی ک��ه درماه آوريل 
آينده برگزار می گردد تدوين کرده واز همينک مراحل 
اجرای آن را آغاز نموده اند. دوره ی بعدی دريک تاريخ 
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Lasser   ش��رکت سوئيسی وازپيشگامان توليد وتوسعه ی ماشين های گلدوزی می 
باش��د. در زمان برگزاری نمايش��گاه نخ وماشين آلات اس��تانبول فرصتی فراهم شد تا 

گفتگوی کوتاهی با مديرفروش اين شرکت صورت پذيرد.  
لطف�اً مش�روحی ازوضعيت ش�رکت lasser پس ازبحران سراس�ری اقتصاد 

بگویيد.
شرکت ما هنوزازاثرات بحران اقتصادی رها نشده، درواقع نخست معضل بانکی است که 
مشتريان ما درگرفتن امکانات بانکی با دشواری هايی مواجه هستند ومعضل دوم که به 
مراتب س��خت ترنيزهست نرخ تبادل ارز می باشد، دلار امريکا به شدت درحال پايين 

آمدن است والبته تحت شعاع قيمت يورو قرار دارد.
موقعيت کل مجموعه ی صنعت نساجی را پس از بحران اقتصادی چگونه می 

بينيد.
دريک کلام بايد بگويم روندبهبودی را طی می نمايد. نساجی روزبه روزدرحال پيشرفت 
است و ظرف يک الی دوسال آتی به وضعيت قبلی خودبازخواهد گشت. اما اين روزها 
فعلاً مسئله ی قيمت ها بسيارمشتريان رادرمضيقه گذارده است ، هزينه ها گاه دوبرابر 
شده وآنها قادربه پرداخت بهای کالاها نيستند پس درنهايت توان سرمايه گذاری ازآنها 

سلب شده است.
عقيده شما درمورد نساجی چين درشرایط فعلی وهمچنين چشم اندازآینده 

چه می باشد.
چين درحال حاضر به نظرمسيردرستی را پی گرفته است. تمامی بخش های نساجی 
چين ازحمايت دولتی برخوردارند. آنها سوبسيد برصادرات دريافت می کنند بنابراين 

هزينه ها کاهش می يابند و حقوق کارگران بالا می رود.
درخصوص بازارداخلی چين واثرآن برتوفيق نس�اجی این کش�ورچه نظری 

دارید. 
درست است، آنها بازار داخلی را دارند، مثلاً کسب وکار ما را فرض کنيد سه سال پيش 

بازار داخلی صفربودامروز 20درصد بالارفته است و دربازارداخلی آنها سود بهتری نسبت 
به صادرات می گيرند.علت خريد اجناس چينی توسط مشتريان درهرکجای دنيا قيمت 
پايين آن است وگرنه هيچ کس اين اجناس با چنين کيفيتی را نمی خريد اگربه کالايی 
با قيمت بالا ازچين بربخوريد هرگزآن را خريداری نمی کنيد. با اين قيمت های پايين 
واهمه ای ازچين برای همه ی توليدکنندگان پديدآمده است. پس اگربه دليل ارزانی 

نبود همه ی مشتريان ازبازارهای داخلی شان خريدانجام می دادند.
نظرتان درباره ی بازارایران برای ماشين آلاتLasser  چيست.

بی ترديد ايران برای ما بازار قابل توجهی اس��ت اما دراين مقطع زمانی مشکل ما اين 
است که مشتريان ايرانی ما با ورود انبوه کالاهای ترک و چينی روبه رو هستند. قيمت 
اين کالاها بسيارنازل بوده وعملکرد شرکت های ايرانی برابربا شرکت های ترک وچينی 
نيس��ت. وقتی يک شرکت ايرانی را با شرکت مشابه ترک مقايسه می کنيد می بينيد 
همه چيز از قيمت نخ تا پارچه از ايران ارزان تر تمام می شود. مسئله ی ديگری که هم 
اکنون برای مشريان ايرانی ماشين های ما وجود دارد اين است که دربانک ها مسئله ی 
پرداخت و بازکردن LC و غيره را دارند.علی رغم همه ی اين مسائل ما بسيار خشنود 
خواهيم بود چنانچه به ايران دستگاه بفروشيم. ما درآنجا با مشتريان ارتباطات بسيار 

خوبی داريم.
مشخصاً تحریم های مقررشده برای ایران چه تاثيری برکارفروش شما درایران 

ایجادکرده است.
عواقب زيادی داش��ته اس��ت، قبلاً جريان نقدينگی بامانعی روبه برو نبود ليکن حالا و 
درش��رايط تازه بسياری بانک های خارجی از دريافت پول و انجام مراحل قانونی برای 

ايرانيان امتناع می ورزند. ما آرزومی کنيم اين وضعيت به نحو مطلوبی تغيير نمايد. 

1-Hardy Lipp

Lasser مصاحبه با آقای هاردی ليپ1 ازشرکت

با نمايشگاه های منس��وجات بی بافت2 و ماشين آلات 
نس��اجی3 و نيز نمايشگاه دوزندگی4 برگزار می گردد، با 
اين اميدواری که اين ائتلاف هم برای شرکت کنندگان 
و هم برای بازديدکنندگان توفيقات مطلوب تری را خلق 

نمايد.
1-TEMSAD
2-HGHTEX
3-ITM
4-KONFEKSIYON
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